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Bereich

Vertriebsmitarbeiter

im AulBendienst
(M/W /D)

Standort
AuBendienst
Gebiet Nord-Ost Deutschland

Arbeitszeit
Vollzeit
(35,5 Std/Woche)
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VERTRIEBSMIT
AUSSENDI

DAS UNTERNEHMEN

Die HAAS+SOHN Unternehmensgruppe zahlt zu den fihrenden europaischen
Herstellern von Ofen und Herden fiir den Privatbereich. Neueste Heiztechnologien
entstammen der eigenen Forschungs- und Entwicklungsabteilung, fiir seine
richtungsweisenden Innovationen halt HAAS+SOHN zahlreiche Patente. Wir suchen
zum ehestmoglichen Zeitpunkt Verstarkung fiir unser Team in unserer deutschen
Niederlassung am Standort Sinn-Fleisbach in Hessen einen:

IHRE AUFGABEN:

e Pflege der Bestandskunden sowie Akquise von Neukunden (B2B)

e Pflege des CRM

e Fihren von Verkaufsgesprachen, personliche Kundenbetreuung und -beratung
vor Ort sowie auf diversen Messen (B2B, B2C)

e Pflege der Kundenstammdaten in unternehmensinternen Systemen

e Erstellung von Angeboten, allgemeine Korrespondenz sowie
Auftragsabwicklung mit Unterstiitzung des Vertriebsinnendienstes

e Umsetzung von werbe- und verkaufsfordernden MaBnahmen

e Durchfihrung von Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie Weiterentwicklung
von Verkaufsstrategien fir das Betreuungsgebiet

e Planung und Budgetierung von Absatz, Umsatz und Kosten sowie
gesamtheitliche Umsatzverantwortung im zugeteilten Betreuungsgebiet

WAS SOLLTEN SIE MITBRINGEN:

e Abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung

e Mindestens 1-2 Jahren Berufserfahrung, vorzugsweise im Vertriebsau3endienst
fur technische Produkte (DIY-Umfeld)

e Sicherer Umgang mit MS-Office und ERP-Systemen (idealerweise MS Dynamics)

e Fuhrerschein Klasse B

e Hohe Reisebereitschaft innerhalb des Verkaufsgebietes

e Gute Umgangsformen sowie ein gepflegtes Auftreten

e Selbstandige Arbeitsweise, Kommunikationsstarke, Verhandlungsgeschick
sowie eine hohe Kundenorientierung, unternehmerisches Denken und einen

guten Teamgeist
WAS KONNEN SIE VON UNS ERWARTEN:

e Ein abwechslungsreiches, interessantes Aufgabengebiet

e Eine unbefristete Arbeitsstelle in Vollzeit (35,5 Stunden/Woche)

e Eine faire Bezahlung mit Weihnachts- und Urlaubsgeld sowie 30 Tagen
Urlaubsanspruch

e Ausfihrliche Einschulung in Produkte und Verkaufsstrategien

* Dienstwagen zur privaten Nutzung

e Aus- und Weiterbildung (Produktschulungen)

VOO

HABEN WIR IHR INTERESSE GEWECKT?

Dann senden Sie uns lhre vollstandigen Bewerbungsunterlagen unter Angabe

lhres moglichen Eintrittstermins per E-Mail an Verena Mitgutsch,

bewerbung@haassohn.com.
JETZT BEWERBEN




